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INTRODUCCION
DAVID ANISI (1949-2008). UN ECONOMISTA DE NUESTRO
TIEMPO Y LUGAR

RAFAEL MUNOZ DE BUSTILLO Y FERNANDO ESTEVE

La tarea de unos editores que se enfrentan a la misiéon de ordenary
dar sentido y perspectiva a la entera obra intelectual de un autor sin
que, desgraciadamente, puedan contar con él, es siempre dificil,
problematica y sujeta a critica. En este caso concreto, ademas, es
particularmente complicada dadas las peculiaridades de la obra de
David Anisi.

David Anisino fue un economista académico al uso, o mejor, a
lausanza que hoy lamentablemente se esta generalizando, que, por
un lado, esta convirtiendo a los economistas académicos en unos
investigadores de lo econémico-social crecientemente y paradéji-
camente aislados de ese mismo mundo socioeconémico (aislamiento
este tan extremo que llev6 a una corriente critica que arrancé en las
quejas de los estudiantes de Economia de la Sorbona parisina a
calificar a la Economia que se les ensefiaba como autista)’, y, por
otro, les est4 llevando a convertirse en estudiosos tan especializa-
dos que llegan a hacer cierta aquella conocida frase de Bertrand
Russell en la que concluia que la dindmica de la especializaciéon
conduce inexorablemente a saberlo todo sobre nada.

Pues bien, David Anisi ni fue un economista aislado de la pro-
blemaética realidad econémica y social ni buscé una especializacién
que incurriese en la barbarie del especialismo como tan adecuada-
mente la calificara y denunciara Ortega y Gasset. Todo lo contrario.
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En su trayectoria, David Anisi se movi6 tan al margen como lo
pueda estar un académico de las normas y obligaciones conduc-
tuales explicitas e implicitas prescritas en lo que se suele llamar
“academia”, algo por cierto que, curiosamente, en aquellos tiem-
pos, ahora tan glosados de la transicién politica en Espafa, era sin
duda mas factible de lo que lo parece serlo en la actualidad cuando
sutilmente, bajo el seductor disfraz de la persecucién y estimulo
de la eficienciay excelencia docente e investigadora, se esta colan-
do como de matute todo un sistema de presiones mas o menos
explicitas o directas que empujan a los economistas a transitar, si
quieren medrar econémica y social e institucionalmente, por las
vias ya mencionadas: el solipsismo intelectual y la especializaciéon
microscopica; presiones que, de modo efectivo, estan paulatina-
mente dejando sin contenido prictico la presunta libertad de
investigacién y estudio que se proclama y es consustancial con la
vida académica.

Sin embargo, pudo hacer e hizo un buen uso de esa libertad,
ejercicio que para €l era uno de los elementos centrales y pieza
béasica de su vida intelectual. Como declaré explicitamente en la
entrevista que Feliciano Fidalgo le hiciera para el diario El Pais en
1996, al definirse como “alguien con la fortuna de poder pensar
en libertad”. Al permitirse dejarse llevar por esa libertad de pen-
sar, no por cierto de modo azaroso o inconsecuente, sino de modo
riguroso y controlado para no caer en una actitud dilettante, David
Anisi pudo explorar campos muy diversos del saber econémico y
social, en algunos casos en el nicleo de la Teoria Econémica y, en
otros, casi en los margenes de ésta tal y como hoy los definen la
mayoria de los economistas académicos. La consecuencia de ese
ejercicio libérrimo pero autocontenido de la libertad de pensar es
una obra diversa y, también, dispersa, que hace dificil la tarea de
seleccionar y reunir en un solo volumen aquellos trabajos que pue-
dan ser mas relevantes para el lector actual.

Sin embargo, si bien se mira, esa evidente “dispersién”, segu-
ro que no planificada por él de antemano, es mas aparente que real,
pues estaba sin duda guiada por algunos principios rectores que
permiten reconocer claramente su obra como suya, dotandola de un
claro caracter de unidad, de una clara coherencia. El primero de
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estos principios vertebradores, que yahemos mencionado més arri-
ba, y que merece la pena recalcar, es la libertad y la valentia para
pensar fuera de los canones establecidos cuando fuera necesario,
junto con la habilidad para aprovechar aquellas herramientas anali-
ticas de la Teoria Econémica con mayor potencial explicativo. Fren-
te a tantos economistas que se presumen de alternativos respecto al
saber econdmico mas convencional y dominante, pero que frecuen-
temente esconden bajo esa presuncién una pobreza conceptual que
vuelve a sus argumentos y opiniones en presa de facil descalificacion
y critica, hay que recalcar que David Anisi nunca fue un pensador
débil, en el sentido de permitirse incoherencias, ambigiiedades o
debilidades a la hora de la definicién y exposicién de los conceptos
que usaba asi como con los requerimientos l6gicos de la argumenta-
cién. Anisi fue siempre un trabajador intelectual riguroso y exigen-
te consigo mismo. Y éste es el segundo principio que guié sus tareas
intelectuales. La naturaleza divulgativa de muchos de sus trabajos,
otra de las caracteristicas de su obra, junto con el rechazo de cierta
Teoria Econémica que se miraba el ombligo y que se habia converti-
do en autorreferencial, solipsista, pudiera llevar a algunos a olvidar
tanto el rigor subyacente y sutilmente encubierto de sus trabajos
mas populares, asi como la existencia de otra linea de investigacion,
amenudo etapa previa de sus trabajos mas conocidos, de mayor pro-
fundidad teérica y virtuosismo analitico.

Un tercer principio que dirigi6 su vida intelectual viene per-
fectamente definido en la interpretacién moderna de la vieja maxi-
ma de Publio Terencio Africano, “nada de lo humano me es ajeno”,
que —sabemos— tanto le gustaba. Su programa de investigacién no
estaba cerrado ni fijado por aquello que se consideraba importante
dentro de la profesién, sino que su sensibilidad y permeabilidad a
lo social gui6 siempre su preocupacion intelectual. Esta actitud es la
otra cara de su faceta mas divulgativa. Una actitud que le obligé
siempre a transitar un doble camino: el de ida, que iba desde la
sociedad a sumesa de trabajo, camino previo al de vuelta, el que lle-
vaba desde sus cuartillas, primero, y pantalla de ordenador, des-
pués, hacia la sociedad.

Un cuarto principio que informa su trabajo es una perspectiva
del mundo, del hombre y de lo que se puede hacer en la sociedad
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humana, que, paradéjicamente, es a la vez utépica y realista. Gomo
economista, David Anisi se movia en el mundo de las restricciones,
de lo que no se podia hacer, de ese “realismo” tragico que ha lleva-
do a los economistas a aceptar el adjetivo de ciencia lagubre que
Thomas Carlyle (1795-1881) pusiera a la Economia?. Pero, sin
embargo, también como economista, sabia del poder de las perso-
nas en grupo, cuando actiian cooperativa o conjuntadamente para
solventar de forma progresista los problemas a los que se enfrenta
la sociedad en la busqueda de un paraiso (con mintsculas) en este
mundo terrenal, aqui y ahora. Esa combinacién hace de sus textos
obras especialmente combativas que atinan la descripciény el ana-
lisis de los hechos con la propuesta de cambio.

Por ultimo, comparada con la de otros miembros de la acade-
mia, podria pensarse que la obra de David no es muy extensa. Gier-
to, y ello tiene una doble explicacién. Uno de los aspectos mas
lamentables de la moderna “academia” es su recurso a medir el
valor del trabajo intelectual de sus miembros al peso, o sea, por
el namero de articulos reconocidos en unos supuestos indices de
calidad intelectual dominados por el pensamiento y las formas
anglosajonas®. David Anisi, para bien o para mal, nunca entré en
este juego del “publica o perece” que hoy, lamentablemente, se
marca a fuego en las almas y cerebros de quienes con mayor o
menor ingenuidad empiezan su carrera investigadora. En segundo
lugar, dado que ni a los mayores de los genios se le ocurren ideas
dignas de su genialidad todos los dias, la obligacién explicita de
publicar conduce a una frenética actividad por parte de los acadé-
micos de busqueda de huecos que faciliten una publicacion, y a
esconder bajo la apariencia de variedad o de riqueza intelectual
variaciones meramente formales sobre un mismo tema o con una
misma metodologia, donde el tema lo elige no surelevancia, sino su
mayor o menor posibilidad de publicacién. David, al contrario,
opt6 por concentrar sus esfuerzos en un nimero reducido de ideas
potentes conceptualmente y socialmente relevantes, que lanzé sin
pretender revestirlas de novedad utilizando los medios de comuni-
cacion mas diversos con la finalidad de que alcanzaran sus objeti-
vos: alterar la forma de comprender los problemas econémicos
bésicos y facilitar los medios para afrontarlos.

16
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Estos principios rectores del trabajo de David como cientifico
social tomaron forma en unos lugares y unos tiempos concretos: los
lugares y tiempos en que se desenvolvié suvida, que son los de las so-
ciedades occidentales de posguerra en general y, en especial, los
de la sociedad espafiola con sus peculiaridades de retraso econémi-
co y social y ausencia de libertades en una primera parte de su vida
y de busqueda de nuevas reglas de convivencia tanto politicas como
socioecon6émicas en la segunda.

Puestos a destacar algunos de los mas claros problemas de la
época, a los que David Anisi dedicé su tiempo y esfuerzo, podemos
sefnalar los siguientes: en primer lugar el problema del subdesarro-
llo, que hace su eclosién en el mundo académico en las décadas de
los afios cincuenta y sesenta del pasado siglo, cuando los procesos
de descolonizacién posteriores a la Segunda Guerra Mundial hicieron
aflorar, gracias a la aparicién de los nuevos actores mundiales, que
son las naciones recientemente independizadas, un problema que an-
tes era casi invisible para la Teoria Econémica y para el mundo en
general. En segundo lugar, y dentro de las economias avanzadas, un
problema que con el paso del tiempo se ha revelado pertinaz como
aquella sequia proverbial de la posguerra espafiola: el desempleo
masivo. No es exagerado decir que el estudio de los mecanismos que
impidan la vuelta a situaciones de desempleo masivas como las
que caracterizaron a la mayoria de los paises occidentales en los afios
treinta ha sido y es uno de los ejes centrales de la investigacién eco-
némica. Enla actualidad, cuando es tan frecuente oir de la necesidad
de una vuelta a Keynes, cuando es habitual autodeclarase keynesia-
no o por lo menos respetuoso con las ideas keynesianas, es facil olvi-
dar que durante las anteriores tres ultimas décadas, el asi hacerlo, si
no llevaba a la marginacién y al desprecio intelectual, si que era casi
segura garantia de una condena al ostracismo y la soledad académi-
cas. Una tercera problematica de la época era la preocupacién por la
desigualdad desde la triple perspectiva de suimportancia intrinseca
per se, por razones éticas o morales, y por sus implicaciones para el
buen funcionamiento de una sociedad, incluyendo sus efectos
macroeconémicos y surelevancia para el bienestar y malestar social.

A todos estos problemas David Anisi traté de dar respuestas
desde una perspectiva que se puede agrupar bajo la denominacién

17
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de “Economia critica”, de la que tendremos ocasiéon de hablar de
forma mas detallada en las paginas siguientes. No obstante, y a
modo de avance, esta perspectiva critica estaba informada por:
1) una visiéon keynesiana a la hora de entender el funcionamiento
econdmico de las economias de mercado, que en la medida que
enfatiza la importancia de la distribucion sobre la determinacién
de los niveles de empleo y el crecimiento econdémico potencial en
cada momento podemos denominarla como postkeynesiana; 2) la
importancia del poder y del sistema de valores a la hora de conver-
tir un marco macroeconémico dado en un entorno microeco-
némico que afecta a los niveles de bienestar de los diferentes
individuos y clases sociales. Ello implica tefiir la visién postkey-
nesiana de un enfoque radical o alternativo donde la influencia de
autores como Michal Kalecki (1899-1970), John Kenneth Gal-
braith (1908-2006) o Kenneth Boulding (1910-1993) era deter-
minante; y 3) en consonancia con lo anterior, una metodologia en
su forma de construccién intelectual que se aleja del individualis-
mo metodoldgico dominante en la Teoria Econémica que concibe a
los individuos como seres basicamente libres de perseguir sus
objetivos o preferencias con la sola limitacién de la cantidad de
recursos a los que tienen acceso, por lo que entiende todo el
entramado econémico y social como fruto de espontaneo de las
interrelaciones interindividuales. Para David Anisi, por el con-
trario, el papel de los individuos no era ni mucho menos tan
determinante de lo econémico y social. No es que los individuos
no fuesen libres de decidir o de elegir, sino que, primero, ese
ambito de libertad de sus elecciones y decisiones no era el mismo
para todos, puesto que no sé6lo dependia de la cantidad de sus
recursos, sino de de su calidad*, es decir, de la clase econémica y
social a la que se adscribian los individuos; y, segundo, los obje-
tivos de los individuos estaban definidos tan radicalmente por el
marco externo de relaciones econémicas, sociales, politicas y
valorativas de tipo macro o general en que se desenvolvian sus
vidas, que todo ello cuestionaba la pertinencia de partir acriticamen-
te, como hace el individualismo metodolégico, de los individuos ais-
lados y sin cualificar a la hora de proceder a la construcciones
analiticas.

18
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EL ORDEN DEL DISCURSO

Como se ha senialado més arriba, la obra escrita de David Anisi abar-
ca una variedad de temas y lo hace ademas para un publico muy
diverso, pues en ella hay desde textos complejos dirigidos especi-
ficamente a economistas académicos hasta intervenciones en la
prensa elaboradas para el gran publico. Ello hace necesaria, pero
extremadamente dificil, tanto la ordenacién de sus obras como la
seleccion de aquellas representativas que son las tareas a las que se ha
de hacer frente en una antologia. Empezando por la primera de ellas,
creemos haber encontrado un criterio de ordenacién, un hilo con-
ductor, que probablemente contaria con la aprobacién del autor.

En efecto, no es dificil percibir la presencia de una curiosa
simetria, una simetria inversa o especular, entre la evolucién de su
obra y la propia historia intelectual de la Economia como saber
sobre el mundo econémico y social. La reflexién sobre el comporta-
miento econémico de las sociedades es muy antigua y arranca, como
todo, de la Antigiiedad Clasica. Pero no se asuste el lector, no nos
vamos a remontar a Aristoteles para acabar hablando de David Anisi.

DE LA ECONOMIA MORAL A LA ECONOMIA POLITICA

La reflexién econémica ha estado tradicionalmente muy apegada al
tiempo y las formas de ordenacién econémica y social de los luga-
res donde se desarrollaban, por lo tanto para los intereses de este
trabajo no serd necesario remontarse hasta el mundo griego y
romano y bastara con trasladarnos a la época de la consolidacién de
la economia de mercado, mucho més cercanos a nuestro propio
tiempo. Los historiadores econémicos seilalan que en lo que se
conoce como el Antiguo Régimen, ese periodo histérico que finaliza
entre el siglo XVIII y XIX, las economias occidentales son funda-
mentalmente economias agrarias en las que el autoconsumo en las
comunidades locales es dominante y donde los mercados urbanos
ocupan un papel visible, relevante y creciente, pero relativamente
marginal al entero sistema econémico en la medida de que no estan
integrados plenamente entre si en unared a escala nacional y, yano
digamos, global®. En este contexto historico, la regulacién de “lo
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econémico” estaba necesariamente basada prioritariamente en
sistemas consuetudinarios, en normas sociales detalladas que
regulaban y prescribian con la autoridad que emanaba de la tra-
dicién y del poder politico y religioso los comportamientos in-
dividuales. No olvidemos aqui, por otro lado, que la ideologia
dominante en ese periodo en el mundo occidental consideraba
que, en ausencia de estas normas, el comportamiento de un ser
humano, definido esencial e inevitablemente como pecador, con-
duciria a un resultado de caos y violencia incompatible con el man-
tenimiento del orden social. En consonancia con esta vision, no es
de extrailar que las reflexiones sobre el quehacer econémico de
aquéllos que se ocupaban de tales asuntos puedan ser agrupadas
bajo ladenominacion de “Economiamoral”, siguiendo a E. M. Thomp-
son (1979)°. Pues, desde esta perspectiva, se hacia hincapié en la
importancia de la importancia de la existencia de normas y de su
cumplimiento para la existencia y supervivencia de la comunidad
en el tiempo y, por lo tanto, de los individuos que la forman y sus
descendientes. Normas que, de igual manera, debian regular y li-
mitar el comportamiento de las personas en los mercados y, por lo
tanto, también el funcionamiento de éstos —recuérdese, por ejem-
plo, la prohibicién de la usura, de los préstamos a interés, caracte-
ristica de la Edad Media tanto en el mundo cristiano como en el
islamico—. Para los economistas morales o moralistas, por decirlo
en una palabra, el funcionamiento libre de los mercados podria
poner en peligro el funcionamiento de las propias comunidades, en
la medida que abria las puertas al comportamiento desenfrenado
de los individuos inevitablemente malos y pecadores’.

Esta Economia moral del Antiguo Régimen ira desapareciendo
progresivamente conforme los cambios técnicos en los medios de
transporte y los mecanismos de division del trabajo que glosara
Adam Smith potencien el aumento de la productividad y la integra-
ciéon de los mercados, con un resultado sorprendente para esos eco-
nomistas moralistas, ya que, en vez de traducirse en el caos y en la
inestabilidad social, el resultado es —al menos en una sustancial
parte— el opuesto: los niveles de renta per capita creceny la paulati-
na desaparicién de las instituciones comunales da lugar a un orden
socioecondmico distinto y multipolar, el definido por un sistema de
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mercados interrelacionados. En opinién de Thompson, tales cam-
bios supusieron la “"desmoralizacién” de la Economia y ello no por-
que Smith, sus colegas ylos que més adelante serian los economistas
fueran amorales, inmorales o no se interesaran por el bien publico,
sino porque “limpiaba a la economia de imperativos morales intru-
sos” (op. cit., p. 79)%.

Esta transformacion econémica que viene asociada ala conso-
lidacién del mercado como institucién dominante de la regulaciéon
de las economias supuso también una mutacién en la forma de
entender el funcionamiento econémico de la sociedad y el papel
del libre albedrio econémico, por decirlo de alguna manera, en el
mismo. Paralelamente al proceso histérico de generalizaciény pro-
fundizacién de la economia del mercado se produce, como no podia
ser menos, una mutacién en la forma de reflexionar sobre lo eco-
némico. Es la corriente intelectual que se conoce como Econo-
mia politica clasica, que sustituye en fondo y forma” a la Economia
moral, cuyo punto de partida es la obra de Adam Smith Una investi-
gacion sobre la naturaleza y causas de la riqueza de las naciones, publi-
cada en 1776. Este libro, considerado como punto de partida de la
Economia como ciencia, se construye en torno a lo que se ha deno-
minado “conjetura de la mano invisible”. Segun esta visién, a dife-
rencia de los economistas morales o moralistas, la moralidad no
tiene ningtn papel dentro de la economia (Hirschman)!?, ni es
necesaria para el correcto funcionamiento del mercado'!. En unos
mercados competitivos, cada agente, persiguiendo su propio y egois-
ta interés, actuaria como guiado por una mano invisible que per-
mitiria alcanzar el mejor resultado posible. A partir de aqui, los
sucesivos economistas intentardn comprobar la validez analitica y
empirica de esta conjeturay a ello dedicardn practicamente la tota-
lidad de su energia. Esta preocupacién es, sin embargo, una preo-
cupacion muy apegada al momento histérico en el que escriben
estos autores. Y de ahi, definirse como economistas politicos, pues
persiguen un objetivo politico: alterar desde las instituciones poli-
ticas el entramado regulatorio que inhibe el desarrollo econémico
de la polis. Dicho con otras palabras, la Economia se desmoraliza,
pero se politiza. Un caso extremo y paradéjico de esta “politizaciéon”
de la Economia lo es el ultimo de los grandes economistas clasicos,
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Karl Marx (1818-1883), cuya reflexi6n a partir de la constatacién de
las consecuencias tan destructivas para las clases trabajadoras de la
industrializacién le lleva a proponer la superacion de la economia
de mercado como sistema de organizacién social.

DE LA ECONOMIA POLITICA A LA CIENCIA ECONOMICA

El siguiente paso en la historia intelectual de la Economia lo dieron
en la década de 1870 un conjunto de economistas, Jevons, Walras,
Edgeworth, Menger, que suponen un radical cambio de perspectiva,
la conocida como revolucion marginalista, tanto con respecto alo que
es la Economia como disciplina como con respecto a la realidad eco-
némica. Si el propdsito hasta entonces habia sido conocer las fuen-
tes de lariqueza de las naciones y su distribuciéon y la articulacién de
una politica econémica congruente con el objetivo de mantener el
proceso de crecimiento experimentado en los paises que habian
protagonizado las distintas fases de la revolucién industrial, ahora el
objetivo a nivel tedrico pasa a ser la elaboracién de una reflexién
“cientifica” sobre el funcionamiento de la economia de mercado,
entendiendo por cientifica una construccién intelectual ahistérica
y atemporal, meramente deductiva, analitica y libre de juicios de
valor, buscando emular asi a la Fisica, la reina de las Ciencias Natu-
rales. No hay mejor signo de esta transformacién que la defensa del
abandono de la expresién Economia politica propugnada por Alfred
Marshall'? (1842-1924), sustituyéndola por la completamente
asépticay neutral, Economia, Economics, que desde entonces ha sido
el término utilizado para referirse a las construcciones mentales de
los economistas que se llaman a si mismos cientificos'3.

Estavision de la economia, a la que se conocera con el paso del
tiempo con la denominacién de Economia neoclésica, se converti-
rd en el paradigma dominante para la mayoria de los economistas
hasta que la Gran Depresion obligue, aunque sea a desgana, a
incorporar algunas innovaciones haciendo buena una vez més la
maxima de Giuseppe Tomasso di Lampedusa en El Gatopardo: cam-
biar algo para que permanezca lo esencial. Ello es asi, ya que, como
es conocido, el corolario central de la Economia neoclasica es la
demostracién de la suficiencia del mercado para realizar todas las
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tareas de coordinacién social necesarias para asignar los recursos
econémicos de la sociedad de forma eficiente y garantizar el mejor
de los resultados posibles, salvo en aquellas circunstancias de
caracter microeconémico descritas como “fallos del mercado™!*.
Pero, con arreglo a su metodologia, los problemas macroeconémi-
cos o agregados en una economia de mercado —si los hay— tendran
una causa externa al funcionamiento del sistema de mercados in-
terrelacionados, pues los mercados, dejados a si mismos, tienden
a autorregularse. Por ejemplo, el desempleo masivo s6lo podra
deberse a que de alguna manera —regulaciones publicas, interven-
ciones sindicales...— no se deja que los mercados de trabajo fun-
cionen libre y competitivamente, por lo que la solucién de ese
problema exige dejarlos funcionar libremente.

Esta visién de no intervencion activa en materia econémica'?,
que se corresponde plenamente al liberalismo politico, se dara de
bruces con la terca realidad de la crisis y depresién de la década
de 1930. La dificil realidad econémica forzara a intervenir en eco-
nomia desde el Estado, obligara a realizar una politica econémica
anticiclica y exigird que los virginales economistas neoclasicos
renuncien a su pretendida pureza cientifica, a suimaginaria creen-
cia en que la Ciencia Econémica era la Fisica de la realidad social.
Las herramientas intelectuales necesarias para justificar ese inter-
vencionismo se extraeran de la obra de un economista relativa-
mente extrafio a la academia, John Maynard Keynes (1883-194.6),
algunas de cuyas ideas —fundamentalmente la importancia de la
demanda efectiva— se incorporaran de forma selectiva al entrama-
do neoclasico dando lugar a la Sintesis Neoclasica-Keynesiana
(SNK), que permitiré salvar la visién neoclasica del naufragio de la
Gran Depresiéon, recuperando la relevancia social que habia perdi-
do con ésta'®.

El éxito de la intervencion keynesiana, la domesticacién de los
ciclos econémicos ylareduccién de sus efectos sociales hecha posi-
ble gracias a la construccién del Estado de bienestar y que da lugar
a la llamada edad dorada del capitalismo explica que, a finales de la
década de 1970, exista una posicién ante la Economia compacta y
generalmente aceptada por la mayoria de los economistas, la Sinte-
sis Neoclasica-Keynesiana mencionada mas arriba, y que tiene su
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manual de referencia en el mundialmente conocido libro de Paul
Samuelson, Economics (cuya primera edicién fue de 1948). Ello no
significa que no existieran distintas vertientes en ese tronco
comun. Por un lado, estaban los que enfatizaban aquellos aspectos
del pensamiento keynesiano no asimilables dentro de la légica
neoclasica: tiempo histérico frente a tiempo légico, importancia
de la incertidumbre frente al riesgo (con arreglo a la distincion de
Frank Knight), la dominancia de los efectos-renta frente a los efec-
tos-sustitucién y la nocion de los rendimientos constantes a escala
como una descripcién mas adecuada de las técnicas utilizadas por
las organizaciones productivas de las sociedades industriales y postin-
dustriales. Desde una perspectiva distinta estaban aquellos que
hacian énfasis en la capacidad autorreguladora del mercado, el pre-
dominio de los efectos-sustitucion sobre los efectos-renta, la
capacidad de los individuos de tomar decisiones racionales inter-
temporales y en situaciones de riesgo, y la idea de que el elemento
técnico definidor de lainmensa mayoria de las técnicas productivas
son los rendimientos decrecientes de escala. Pero en cualquier
caso, todos se reconocian herederos y participes mis o menos cer-
canos de una tradicién comun. Incluso personajes tan significados
de la visién mas neoclasica de la SNK, como Milton Friedman
(1912-2006), reconocian que sus diferencias con los keynesianos
se resumian en discrepancias respecto a la pendiente de ciertas
curvas o la elasticidad de ciertas relaciones, aspectos muy impor-
tantes en términos de politica econémica, pero no tanto en térmi-
nos de explicacién del funcionamiento tedrico de una economia de
mercado de renta alta. Es la conocida frase atribuida a Richard
Nixon: “We are all keynesians now”.

Pero este consenso, este equilibrio inestable dentro de la Eco-
nomia entre distintas perspectivas, se rompera definitivamente a
lo largo de las ultimas décadas del siglo XX. Ello es consecuencia
tanto de la evoluciéon del mundo real como de la propia dindmica
interna de las modelizaciones econdémicas. Por un lado, la crisis
economica de los afios 1970, pusieron en un brete tanto a la expli-
cacion del modo de funcionar de las economias que defendia la
SNK como las respuestas de politica econémica que promovia y
resultaron inadecuadas. La SNK tanto teérica como politicamente
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hacia aguas (a lo que se llamo¢, la Segunda Crisis de la Economia,
tras la ruptura que habia representado el pensamiento de Keynes en
las placidas aguas de la Economia neoclésica enlos afios 1930), y los
economistas lo abandonaron en tropel, encontrando refugio mayo-
ritariamente en su parte neoclasica, la cual ofrecia un mas firme
asidero analitico en la medida que, desde hacia un tiempo, venia
desarrollandose una expansién conceptual en el mundo de la Eco-
nomia neoclésica, la que se conoce como “revolucion de las expec-
tativas racionales” que parecia ofrecer una explicacién consistente
con lametodologiay conceptos basicos del enfoque neoclasico de lo
que estaba ocurriendo en las economias reales lo que ponia ademas
en evidencia la parélisis de los keynesianos ante lo mismo pues lo
que se llamo estanflacion, la coexistencia de estancamiento econé-
mico con inflacién, no parecia encontrar acomodo dentro de la
Economia keynesiana tal y como esta se habia construido enla SNK.
Esa via de expansién de la Economia neoclasica dio origen a lo
que se conoce como Nueva Economia (o Macroeconomia) clasica, que
nada tiene que ver con la Economia politica clasica del siglo XIX, y
que define todavia el marco conceptual dentro del que razonan la
mayor parte de economistas académicos. Es, por asi decirlo, el
paradigma atin hoy dominante en Economia, si bien sujeto a cre-
cientes ataques desde hace unos afios tras el desencadenamiento de
la tltima gran crisis econémica, la primera del siglo XXI, tras dos
décadas que llevaron a algunos representantes de la Nueva Economia
clasica a sofiar en un mundo econémico sin crisis ni depresiones.

Frente a los economistas neoclasicos hubo otros, los menos,
que, al contrario, estimaron que la ruptura del paradigma de la SNK
en los afios de 1970 permitia recuperar y avanzar en los auténticos
planteamientos de Keynes. Se les conocié desde entonces como

postkeynesianos!'’

—citaremos aqui solamente a dos de ellos, Paul
Davidson y Alfred S. Eichner (1937-1988), relevantes y relativa-
mente bastante conocidos dentro de la marginalidad en la que se
desenvuelven todos los postkeynesianos—. Esta posicién no era
nueva, pues ya desde los afios cuarenta un grupo de economistas —no
se puede dejar aqui de hacer referencia a Nicholas Kaldor y a Joan
Robinson— denuncié que las ideas de Keynes que se incorporaron

en la SNK —a partir de los trabajos de John Hicks— eran una version
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extraordinariamente edulcorada de sus auténticos planteamientos,
pues, en la medida que éstas eran radicalmente incompatibles con
los puntos centrales de la Economia neoclasica, era imposible
construir una Sintesis Neoclasica-Keynesiana.

Pues bien, fue con ellos, en su compaiia intelectual, con quien
David Anisi anduvo y se sintié a gusto a lo largo de toda su vida de
reflexion acerca de lo econdmico y lo social.

LA EVOLUCION INTELECTUAL DE DAVID ANISI
DAVID ANISI COMO ECONOMISTA TEORICO

En el marco recién descrito, el definido por la SNKy su crisis, es en
el que David Anisi se forma intelectualmente y a este marco pertene-
cen sus primeras aportaciones ala Economia. Ya dentro del compac-
to que era la SNK antes de su debacle intelectual, la lectura de la obra
de Axel Leijonhufvud —de quien aprenderia la diferencia entre
demanda efectiva y demanda nocional—y de Robert Clower hizo que
David se situara en la vertiente mas puramente keynesiana, por lo
que el advenimiento en el mundo real de la crisis econémica de
los aflos de 1970, y el de la “revolucion” de las expectativas racionales
y la deriva de la economia convencional hacia posiciones de funda-
mentalismo de mercado disfrazadas de virtuosismo analitico en el
mundo intelectual de la Economia, le llevara de modo natural a insertar
su discurso en lo que como acaba de decirse se empez6 a conocer en

18 in escuela minoritaria

la época como Economia postkeynesiana
tanto en nimero como académicamente!’. Es entre este grupo de
autores entre los que David Anisi se encontrara mas cémodo y sera en
esavisiéon en la que se enmarcan sus escritos mas académicos. En sus
propias palabras, recogidas en un borrador denominado por el autor,
conun claro sabor dieciochesco: “Monstruo terrorifico del que puede
surgir un primer ejercicio, realizado para uso (por su parte) y abuso
(por la mia) de algunos de mis doctos amigos”zo, de su primera y
fallida oposicién a profesor adjunto de Teoria Econémica: “Ni aun en
situaciones competitivas —mercados atomisticos para ser mas exac-

tos— esta asegurado el pleno empleo en el momento que demos
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entrada al tiempo histérico. Nada garantiza que los cambios en la
productividad técnica no queden absorbidos mediante el desempleo
a corto o largo plazo. La intervencion es, aunque sélo sea desde esa
perspectiva, necesaria. Cuando se aceptan estos resultados y a ellos se
afiaden las ‘imperfecciones voluntarias’: sindicatos, patronales, oli-
gopolios, segmentacién en el empleo, etc.; cuando no se puede usar
la teoria marginalista de la distribucién que exigiria conocer previa-
mente esa misma distribucion para lograr determinar la productivi-
dad marginal de ese valor llamado capital; cuando nada asegura que la
eleccion de técnica se realice por la comparacién relativa de los pre-
cios del trabajo y el capital, dejando los precios asi de reflejar "esca-
seces’ y perdiendo su principal funcion que permitia la optimizaciéon
de los procesos; cuando la importante presencia del Estado y el grado de
organizacién social generaliza la confrontacion cotidiana entre el
‘voto politico’ y el ‘'voto econémico’; cuando, en definitiva, se desean
sentar las bases de una politica econémica eficaz y para ello se
comienza a observar el proceso econémico sustentado en el tridngu-
lo inversion-precios-distribucién y se adopta la perspectiva schum-
peteriana de la innovacién y los ciclos, se examina keynesianamente
los problemas de generacion de demanda efectiva, se asume una teo-
ria del valor sraffiana, se utiliza una aproximacion a la distribucién
del producto del tipo Kalecki/Kaldor/Pasinetti, se piensan los pro-
blemas del tipo de beneficio en el marco dindmico de Harrod-
Domar, se visualiza el conjunto de las empresas como compuesto de
un sector oligopolistico y otro competitivo que interacttian, se cree
que los problemas monetarios deben contemplarse asignando un
importante componente endégeno a la oferta monetaria y se confia
en las posibilidades de la planificacion en una economia mixta occi-
dental y desarrollada: cuando ocurre todo esto se dice que uno’ es
postkeynesiano™.

De estos trabajos més académicos, dos de los cuales se comen-
tan y reproducen en la siguiente seccién del libro, merece la pena
destacar uno que aparecera ya en 1984, pero cuya itinerante gesta-
cién —fue manuscrito en Madrid y mecanografiado en Salamanca a
lo largo de muchos meses— arranca desde mucho antes, probable-
mente desde que a finales de la década de 1970 llegara a manos de
David Anisi en la UAM una copia del libro de Eichner y Kregel
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(1978), A Guide to Post-Keynesian Economics, que seis afios mas tarde
seria traducido por la Editorial Blume. Se trata de su libro de texto,
Modelos economicos. Una introduccion a la macroeconomia postkeyne-

siana?!

, mas conocido en virtud de su adusta portada con el papi-
niano epiteto de el libro negro. En este libro, que conocera sucesivas
ediciones, y que se convertira en el primer texto de macroeconomia
en espafiol que incluia un disco (floppy disc en su primera ediciéon)
con un programa que permitia hacer simulaciones macroeconémi-
cas, David Anisi realiza una tarea que, a nuestro entender, sigue
siendo enormemente meritoria y necesaria.

En efecto, si algo caracteriza a los libros de texto que escriben
los macroeconomistas, es su—llamémosla— confusion expositiva, en
la medida en que no aparecen claramente delimitadas conceptual-
mente las diferentes escuelas, visiones o paradigmas macroeconé-
micos??. La finalidad del libro negro es precisamente “poner las
cosas en su sitio”, delimitar nitida y conceptualmente qué separa
las diferentes interpretaciones sobre el comportamiento agregado
de las economias de mercado; llamar, en suma, por sunombre a los
diferentes grupos de macroeconomistas, de modo que se noten a
las claras sus divergencias esenciales.

A este respecto, David Anisi distingue cinco tipos de aproxi-
maciones teéricas o modelos marco: Clasico, Sintesis Neoclasica,
Fiscalista, Monetarista y Postkeynesiano; pero lo que hace el libro
interesante y inico, tanto en su tiempo como todavia hoy, es que en
¢l se va méas alla de presentar una mera taxonomiay se desentraiian
qué supuestos esenciales de comportamiento e interaccién se
esconden detras de cada una de estas aproximaciones teéricas.
Junto a ello, como refleja el subtitulo del libro, se ofrece una expo-
sicién sencilla, pormenorizada y razonablemente completa del
enfoque postkeynesiano. Este es su contenido. Respecto a sus
aspectos formales, puede decirse que se trata de un libro analitico,
de caricter conceptual y pedagégico. Es, por otro lado, un libro des-
nudo, con escasas tres paginas de notas bibliograficas y con una
absoluta ausencia de cualquier referencia empirica a cualquier caso
de la vida real. Algo sorprendente cuando uno de los elementos
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caracterizadores de los libros modernos de macroeconomia“’ es su

esfuerzo por ofrecer datos que presenten situaciones econémicas
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del mundo real. Y ello es asi porque su finalidad no es explicar la
realidad econdmica, sino explicar los modelos subyacentes, a veces
escondidos en la penumbra, con los que los economistas explican
esa realidad.

A nuestro entender, este libro sigue siendo todavia extrema-
damente valioso, aun cuando no util a la usanza de los libros de
texto de macroeconomia habituales. No es 1til para quien quiera
saber la evolucién de los mercados bursatiles; tampoco lo sera para
quien quiera conocer las ultimas cifras de las variables macroeco-
némicas de algunos paises; tampoco para quien quiera entender el
significado preciso de algunos instrumentos tan sutiles —y utiles—
como la Paridad de Poder de Compra, pero es valioso en la medida
que desentrafa los supuestos implicitos, a menudo inconscientes,
en la visién macroeconémica de los distintos economistas y que les
llevan con frecuencia a que consideren que su forma de aproximar-
se a la realidad macro es la tiinica posible. La lectura del libro negro
sirve para romper tal pretension.

Junto con esa preocupacién por desbrozar y deslindar los
supuestos que subyacen a las distintas formas de entender el fun-
cionamiento agregado de la economia, y por lo tanto a las distintas
propuestas de politica econémica y disefio de las economias de
mercado, David Anisi, en su versiéon académica, dedicara parte
de sutiempo de reflexion teérica a estudiar la restriccion Gltima a la
que se enfrentan todos los seres humanos: la restriccion temporal
y su interrelacién con la actividad econémica individual, ya como
productor, ya como consumidor.

Estareflexién se materializara en el libro Tiempo y técnica, edi-
tado por Alianza Editorial en 1987, quiza su obra de mayor enjundia
y originalidad tedrica. El origen intelectual de este libro, curiosa-
mente, esti en la obra de uno de los economistas neoclésicos mas
importantes del siglo, el Memorial Nobel de Economia, Gary
Becker, quien en su obra A Theory of Allocation of Time (1966) habia
aplicado la légica neoclasica de la escasez a las decisiones que
toman los individuos respecto a la cuestién de como se enfrentan
racionalmente al problema de asignar los usos de ese recurso esca-
so que la naturaleza concede equitativamente a todos los seres vivos
en cada periodo: el tiempo?*, dando asi origen a toda una nueva
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rama de la microeconomia que ha adoptado diferentes denomina-
ciones segun el objeto de estudio: Economia del Capital Humano,
cuando ha tendido por objeto estudiar el uso del tiempo para las
tareas productivas dentro del mercado; Economia de la Familia,
cuando lo que se estudia es el uso del tiempo en las actividades
fuera del mercado. De hecho, este trabajo de Becker es la semilla de
lo que se conoce como imperialismo de la Economia, en cuanto que
serd a partir de él cuando los economistas pretenderan explicar con
la misma y tiinica légica econémica comportamientos tan variopin-
tos como la corrupcién, el divorcio, el suicidio, la decisién de ser
padres, el delito, el aborto, la participacion en las actividades poli-
ticas y de socializacién, etc., que otrora se investigaban desde otros
ambitos de las Ciencias Sociales y otras perspectivas. Para los eco-
nomistas neoclasicos, sin embargo, todos estos comportamientos
se pueden entender como resultados de procesos de eleccién racio-
nal de asignacién de un tiempo y otros recursos limitados con valo-
res de mercado distintos entre los también distintos individuos.

David Anisi no se guardé para si mismo la opinién que le
merecia tal uso partidista de la 16gica econémica: “Creo que en el
aspecto intelectual lo que mas conozco y mas desprecio es la logica
neoclasica. Y alli estaba, resurgiendo de sus cenizas de la mano de
los tedricos de la Nueva Microeconomiay las Expectativas Raciona-
les. Alli estaba otra vez ‘explicindolo’ todo, desde la forma en que
se usa el cepillo de dientes al suicidio, el crimen, el nimero de
hijos, los raptos misticos, la participacién laboral de la mujer, el
comportamiento de las ratas... Alli estaba la l6gica neoclasica con
su principio basico: toda persona, animal, planta, 4ngel, espiritu o
cosa hace lo que hace y a eso se le denomina maximizacién. Alli
estaba todavia la inercia del deslumbramiento que provocé en los
peores economistas del siglo XIX y comienzos del XX la matematica
del XVIIT” (Tiempo y técnica, 1984, p. 13).

Sin embargo, y pese a lo anterior, David Anisi se veia obligado
a admitir que habia un claro elemento de sentido comtn en el enfo-
que de Becker: la actividad de consumo puede entenderse perfecta-
mente como un proceso de produccion que, como cualquier otro,
requiere tiempo. Partiendo de este mismo punto, no obstante, el
enfoque de Anisi se aleja radicalmente de la perspectiva neoclasica
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de la Economia de la Familia en dos aspectos centrales. Porun lado,
las técnicas de consumo aparecen “como formas de vida distintas y
discretas cuya adopcién significa saltos "quanticos’ que exigen
todos los requisitos de un proceso de aprendizaje” (p. 14.). Aqui,
por tanto, frente a la gradualidad e infinita adaptabilidad en las téc-
nicas, ya sea de produccién o de consumo, que se supone en el
enfoque neoclasico, Anisi se decanta por la existencia de técnicas
de consumo “cosificadas”, pues asi lo son las formas de vida cuyo
cambio requiere tiempo y aprendizaje. Es evidente que, para
muchas actividades de consumo, el cambio en su técnica es extre-
madamente rapido por poco costoso, y sirvan aqui como ejemplo
los cambios en las actividades de comunicacién que han supuesto
los avances técnicos como los méviles o internet; pero no es menos
cierto que, para otras muchas otras actividades, el cambio es
muchisimo mas lento y paulatino, como lo es el cambio en las for-
mas de vida que definen las vidas de las gentes, tanto porque las
innovaciones no se suceden continuamente como a causa de lo cos-
toso de su adopcion.

En segundo lugar, en vez de enmarcar su anélisis en el &mbito
del individuo, de la microeconomia, lo hace en el &mbito macroeco-
némico. Dada una poblacién, un sistema econémico tiene una res-
triccion adicional a la restriccién de capital, técnica y otros recursos,
cual es que el total del tiempo para trabajar y consumir lo producido
esta limitado: "Todo es reducible a tiempo, sélo el tiempo es real-
mente escaso en cuanto que no producible, y todo se puede obtener
mediante el empleo de tiempo” (p. 30). A partir de aqui, en un
auténtico tour de force intelectual, Anisi construye una macroecono-
mia del uso del tiempo donde las interrelaciones entre nivel de
empleo, disponibilidad de tiempo para el consumo y produccién
conducen a veces a resultados insospechados. Por ejemplo, en el
ambito del estudio del trabajo y del empleo se acuiia el concepto de
frustracion de consumo para referirse a aquellas situaciones donde el
nivel de ocupacién es tal que la sociedad no dispone de suficiente
tiempo para disfrutar del consumo de los bienes que produce —dis-
cos que compramos y nunca escuchamos, libros que adquirimos y
nunca leemos, etc.—. Resulta claro que aqui aparece un nuevo con-
cepto de desequilibrio, ya que podemos encontrarnos con situaciones
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en las que el equilibrio macroeconémico de pleno empleo que exi-
gen los individuos como materializacion de su derecho y disposicién
al trabajo genere situaciones de desequilibrio en término de necesi-
dades de tiempo y conduzca a situaciones no deseables.

Sin duda, lo que David Anisi tenia entre manos eran los cimien-
tos para una auténtica reflexién macroeconémica sobre lo que los
socib6logos denominan desde hace tiempo sociedad de consumo.

Este analisis agregado permite, adicionalmente, incorporar la
posibilidad de que los individuos que no logran vender todo el tiem-
po de trabajo que necesitan para mantener su forma de vida en el
mercado laboral, por existencia de desempleo involuntario, por
ejemplo, puedan dedicar parte del tiempo restante de trabajo a la
produccién extramercado, en actividades igualmente productivas
pero desarrolladas fuera de los vinculos “oficiales” del mercado.

Finalmente, lo que hace David Anisi es superponer sobre este
esquema conceptual el marco de los distintos modelos macroeco-
némicos que ya habia desarrollado en su libro previo, el de Modelos
macroecondmicos —o libro negro, como aqui lo hemos llamado—,
ampliandolo ademads para incorporar un analisis de equilibrio
general también desde esta perspectiva. Como guia para los lecto-
res, ha de seflalarse que este libro, si bien no es conceptualmente
dificil, es muy exigente en su lectura, ya que requiere un esfuerzo
sostenido en territorio no habitual del anélisis econémico.

Detras tanto del libro negro como de Tiempo y técnica, y abar-
cando de forma transversal toda su obra, subyace un interés claro
y explicito por las cuestiones distributivas. Con ello, David Anisi
conecta directamente con David Ricardo, quien sefialaba, en su
prefacio a su obra On the Principles of Political Economy and Taxation,
céomo el principal problema de la Economia politica era la “deter-
minacion de las leyes que regulan la distribucién”. No en vano, su
tesis doctoral, defendida en 1979 en la UAM, llevaba como titulo
Las consecuencias macroeconomicas de la fijacion del salario real: una
aproximacion tedrica a corto plazo.

Esa preocupaciéon por la distribucién se manifiesta por dos
vias complementarias. La primera es la indagacién en las causas de
la distribucién del producto generado en una sociedad. Aqui, fren-
te a la concepcion neoclasica que explica la distribucién a partir de
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lalégica de la escasez como el resultado directo de unas determinadas
condiciones técnicas de produccién y la abundancia relativa de los
diferentes factores, es decir, haciendo a la distribucién de la renta o
producto social fruto de la relacién apolitica entre la tecnologia y la
demografia, David Anisi se decanta por la ineludible inclusién en ese
marco de las relaciones de poder. Para él, sin tener en cuenta cémo se
definen las relaciones de poder de una sociedad no se podra explicar
en ultimo término la distribucién del producto social de la misma.
Ello le llevara, como veremos més adelante, a investigar en mayor
profundidad las relaciones entre poder y economia.

La segunda via, méis convencional, y que se plasmara en toda
una serie de articulos que aparecerdn en distintas revistas académi-
cas, es la que ya ha sido previamente comentada: la que indaga los
efectos de la distribucién de la renta sobre los niveles de produc-
cién, empleo, inversiéon y adopcién del cambio técnico. Asi, en pri-
mer lugar, la distribucion de la renta afectara al consumo en la
medida en que las tasas de ahorro estén directamente vinculadas a
los niveles de renta obtenidos. Siguiendo los planteamientos de
Pasinetti, una redistribucién a favor de salarios generara un aumento
de la demanda de bienes y servicios y el correspondiente aumen-
to del nivel de producciény empleo. En segundo lugar, los efectos de
la distribucién de la renta sobre la inversién son mas sutiles, menos
lineales. Como es bien sabido, frente a la estabilidad de la funcién
de consumo, la funcién de inversién agregada se ha resistido a los
intentos de teéricos y econémetras a la hora de su definicion, de
forma que en los modelos o bien han primado las consideraciones
vinculadas con la rentabilidad de la misma, y por lo tanto el papel del
tipo de interés, o bien ha primado el papel de las expectativas futu-
ras de demanda. Pues bien, el efecto complejo de la distribucién
sobre la inversién obedece a que una redistribucién a favor de sala-
rios tendra un efecto positivo, por lo que se vio mas arriba, sobre la
demanda futuray, porlo tanto, sobre la utilizacién de capacidad ins-
talada e inversién; pero a la vez podria afectar negativamente a la
rentabilidad del capital instalado, con el posible efecto depresivo
sobre la inversion. Al final, el efecto conjunto dependera de la
intensidad de dos cambios que, en tiltima instancia, pero por distin-
taviay con distinto signo, afectan al tipo de beneficio.
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La pertinencia de esta vision global e integrada de las cuestio-
nes distributivas como uno de los engranajes del funcionamiento de
todo sistema social y también de una economia de mercado, en con-
traposicion a lo distributivo como mero resultado técnico de la
adopcién de una determinada formulacién de una funcién de pro-
duccién que describa al aparato productivo de la sociedad como hace
el enfoque dominante, se nos antoja como una perspectiva potente
con una gran capacidad de analisis. Asi, por ejemplo, la crisis actual
en la que esta inmerso gran parte del mundo desarrollado obedece,
segun algunas interpretaciones, precisamente a la eliminacién con
el cambio de siglo del papel del crecimiento de los salarios reales
en el mantenimiento de la demanda efectivayla actividad econémi-
ca, primero en Estados Unidos y luego en otros muchos paises. En
ausencia de crecimiento salarial real, el aumento de la demanda de
consumo necesario para mantener la maquina de crecimiento eco-
némico s6lo podiavenir de la puesta en marcha de cambios en el sis-
tema financiero que facilitaran el endeudamiento masivo como
forma de creacién de demanda de consumo. Siendo precisamente
ese endeudamiento masivo el origen de la crisis.

DAVID ANISI COMO ECONOMISTA POLITICO

El cambio de paradigma dominante en Economia que lleva a sustituir
la SNK, y al que nos hemos referido mas arriba, se produce en un
contexto histérico especifico: la llamada crisis del petréleo de 1973,
que inaugura un periodo de recesién seguido de crecimiento sin crea-
ciéon de empleo. Esta situacién se vera agravada en nuestro pais por
la tan ansiada transicién politica inaugurada con la muerte del dicta-
dor en 1975. Crisis, desempleo, inflacién..., probablemente nunca
habia sido tan necesaria ni tan fascinante la reflexién rigurosa sobre
las alternativas de politica econémica en nuestro pais. Nuevos cen-
tros de reflexién, como el Instituto Sindical de Estudios, impulsado
con mas ganas que medios por J. M. Zufiaur, y con el que colaboré
David Anisi, actuaban como catalizadores de ese proceso. En este
contexto de demanda social de reflexion sobre la crisis, sus conse-
cuencias, las distintas alternativas de politica econdmica abiertas a la
sociedad y sus implicaciones en términos de distribucién de la renta

34

—



15092 DAVID ANISI (FF).gxd 23/11/10 %-47 Pagina 35

INTRODUCCION

y cohesién social se enmarca la segunda linea de investigacion-
accion de David Anisi, sus escritos que podriamos considerar inser-
tos en la tradicién de la Economia politica.

No olvidemos que ya desde sus comienzos David Anisi se
habia orientado por la Economia no por el prurito intelectual de
conocer un area cientifica mas o menos compleja, sino por su
vivencial interés en los problemas de la realidad socioeconémica.
Ello explica su transito de un interés inicial en la ciencia més pura
de todas, la Matematica, cuyos primeros dos afios de licenciatura
cursd satisfactoriamente, a esa “ciencia” mixta o mestiza que es la
Economia?®. Como él mismo apuntaba: “Pero otras cosas pasaban
por mi mente aparte de los espacios vectoriales, los homomorfis-
mos, y los hiperplanos afines, los catedraticos que eran expulsados
de la Universidad por encabezar manifestaciones, las batallas cam-
pales cotidianas a las 12 en el paraninfo, la policia irrumpiendo en
clase de geometria, la carcel de mis compaiieros y amigos, la funda-
ciéon del ESDEUM, etc., eran revelaciones préximas de las convul-
siones sociales que en Espafia con mas especificidad por nuestras
particulares circunstancias de dictadura, y en el mundo occidental
en general se estaban dando en aquél entonces. El caso es que todas
aquellas circunstancias me impulsaron a dejar de considerar las
matematicas como futura profesién y la Economia como asunto de
interés, y plantearme la posibilidad de estudiar Economia como
actividad fundamental” (Monstruo terrorifico, op. cit., p. 2).

La obra de David Anisi como economista politico se enmarca
en una reflexion sobre el Estado de bienestar, ese constructo eco-
némico-politico-social que en mayor o menor medida se ha de-
sarrollado en la mayoria de las economias capitalistas a lo largo de
buena parte del siglo XX, precisamente la parte més préspera del
mismo. Para Anisi, el Estado de bienestar es la expresiéon de un
pacto social implicito, al que denominé pacto social keynesiano,
definido como la intervencion del Estado en la economia garanti-
zando el pleno empleo y cierto nivel de prestaciones sociales a cam-
bio de que las clases trabajadoras no se dejasen seducir por ningin
tipo de revolucién que cuestionara el sistema de derechos de
propiedad privada. Mas concretamente, dice a este respecto: “El
aspecto economico del pacto tenia dos dimensiones: una interna y
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otra externa. Desde el punto de vista interno, la garantia de creci-
miento que ofrecia la gestién de la demanda permitiria que, sin
cuestionar la distribucion de la renta o con suaves cambios en ella,
pudiera darse un crecimiento simultaneo de las magnitudes globa-
les y reales de los beneficios y de la masa salarial. Desde el punto de
vista externo, de aplicarse esas politicas, el crecimiento de cada uno
de los paises supondria automaticamente un fomento del comercio
internacional equilibrado y pacifico. Las relaciones comerciales
internacionales se establecerian sobre la base de un ‘tirén’ conjun-
to de lademanday no sobre lalucha paralaimposicién de una ofer-
ta. El centro de la politica de gestion de demanda se configuraba
alrededor del gasto publico. Pero la suavidad y gradualidad supues-
ta en la intencién keynesiana no sélo se limitaba a la consideracién
de ese gasto como principal regulador de la demanda efectiva, sino
que ampliaba su campo de accién a la garantia del orden social,
plasmado en la distribucién del producto en su doble faceta: dis-
tribucién entre los individuos y distribucién entre los diferentes
usos: consumo, inversién, gasto publico y exportaciones” (Anisi,
1989, p. 246)%°.

Para David, este pacto social funcioné durante mas de dos
décadas tras la Segunda Guerra Mundial y entré oficialmente en
crisis a partir de 1973. Crisis en la que continta hasta hoy mismo.
Esta crisis del pacto keynesiano y de su creacioén, el Estado de bie-
nestar, y su defensa mereci6 una parte importante de su activismo
politico e intelectual.

Como se ha senalado, la crisis del afto 1973 marcé para
muchos economistas la crisis de la Economia keynesiana en el
mundo intelectual, asi como la crisis del activismo keynesiano en la
politica econémica del mundo real. Para David Anisi, sin embargo,
fue algo mas profundo. Para él, ésa es su interpretacién, la llamada
crisis del petrdleo s6lo va a agudizar, o a prestar la oportunidad, segiun
se quiera, de corregir las desviaciones que se habian producido
entre los supuestos de partida del pacto y su devenir. Y aqui detec-
ta dos grandes debilidades en el pacto original: una de tipo econé-
mico y otra de tipo social. Empezando por la primera, se tiene que,
para que se puedan simultineamente mantener el orden social
capitalista y el pleno empleo, es necesario que los crecimientos en
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la productividad no sean ni demasiado rapidos ni demasiado
importantes. Caso contrario, el mantenimiento del pleno empleo
obligaria entonces o bien a un incremento continuado del peso del
gasto publico en el PIB, lo que minaria uno de los fundamentos ori-
ginales del pacto, aquel vinculado con la conservacién de la pree-
minencia de lo privado, o bien a un incremento de los salarios
reales por encima de la productividad, lo que se traduciria en una
redistribucién de la renta en contra de beneficios®’, alterando con-
secuentemente otro de los basamentos del pacto.

Enlo que se refiere ala segunda debilidad detectada por Anisi,
el pacto incorporaba la aceptaciéon de un trade-off entre mayores
niveles de seguridad en el empleo y en aumentos continuados de los
salarios reales —al ritmo de la productividad— a cambio del recono-
cimiento por parte de los trabajadores del pleno control del apara-
to productivo —incluyendo las condiciones de trabajo— por parte
de los propietarios del capital. Sin embargo, el pleno empleo cam-
bia las relaciones de poder entre trabajadores y empresarios, difi-
cultando con el paso del tiempo el mantenimiento de dichos
acuerdos, de dicho trade-off. Como decia Kalecki?®, en frase que
David Anisi gustaba de citar: “En realidad, bajo un régimen de
pleno empleo, el despido dejaria de desempeilar su papel como
medida disciplinaria. Se minaria la posicién social del jefe o patrén
y creceria la confianza en si misma y la conciencia clasista de la
clase trabajadora. Las huelgas para pedir aumentos salariales y
mejoras en las condiciones de trabajo crearian tensién politica. Es
cierto que bajo un régimen de ocupacién plena los beneficios serian
mayores que su promedio bajo el laissez-faire [...] Pero los lideres
del mundo de los negocios aprecian mas la disciplina en las fabri-
cas y la ‘estabilidad politica” que los beneficios mismos. Su instin-
to de clase les advierte que la ocupaciéon plena duradera es una
situacién enfermiza desde su punto de vista, y que el desempleo es
parte integrante del sistema capitalista normal” (pp. 161-162).

Segin Anisi, el cumplimiento de esta segunda condicién —no
“aprovecharse” del pleno empleo— por parte de los trabajadores era
tarea de los grandes sindicatos, que, conocedores del desempleo
masivo de los afios de 1930 y consustancial con anterioridad al capi-
talismo salvaje, estaban dispuestos a hacerlo. Pero en el acuerdo,
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Anisi recalcaba, no se habia contado —; cémo podria haberse hecho
algo asi?— con las nuevas generaciones: “El conflicto estall6 hacia la
mitad de la década de los sesenta bajo una dimension generacional.
Si para la poblacién mayor de 3o afos los frutos del Estado de
bienestar representaban una situacién jaméas lograda, para los
menores de esa edad era simplemente una posiciéon de partida que
habia que superar” (1989, p. 256).

En suma, hacia la mitad de la década de 1960, los dos cimien-
tos del pacto original se ven crecientemente cuestionados. A ello se
suma, dos décadas mas tarde, el hundimiento de los sistemas de
socialismo real, que haré que surjan grietas en otro de los elemen-
tos centrales del mismo, el Estado de bienestar, como legitimador
de la economia de mercado, pues, como seflala Anisi: “No creo que
el Estado de bienestar se hubiera llegado a implantar en Europa sin
la existencia, militarmente potente, de la URSS, y sin unas organi-
zaciones de resistencia al nazismo y fascismo lideradas, o profun-
damente influidas, por los Partidos Comunistas respectivos”
(1998)29.

De todo ello no se sigue el desmantelamiento del Estado de
bienestar, que hasta nuestros dias ha sido capaz de resistir los
embates de las criticas tedricas a su sostenibilidad y los ataques
politicos derivados de la ruptura del pacto. Nadie sabe cuanto tiem-
po mas resistird, ni en qué condiciones lo hara, pero el hecho es
que hasta el dia de hoy su resilencia ha sido resaltable. Lo que si
sucumbe a la ruptura del pacto, el redescubrimiento del mercado
en la practica —desregulacion, liberalizacién, privatizacién—y en la
teoria —el nuevo paradigma dominante de la Nueva Economia cla-
sica—, el neoliberalismo politico y las restricciones derivadas de la
globalizacion de la economia, es el pleno empleo.

La conjuncién de desempleo elevado y desconfianza en las
herramientas tradicionales —politicas fiscales, monetarias y de
tipo de cambio expansivas— para el activismo econémico publico
en el nuevo contexto de economias crecientemente abiertas al exte-
rior hace que en los afios ochenta y noventa del pasado siglo se
planteen nuevas formas de politica de empleo. Una de ellas, que
lleg6 a recibir un respaldo importante de parte de la izquierda
europea, fue la puesta en marcha de politicas de reduccién del
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tiempo de trabajo como herramienta de reparto del empleo. Los
economistas ortodoxos normalmente han mantenido una posiciéon
escéptica, cuando no opuesta, ante este tipo de politicas, ya que
consideran que la presencia de desempleo refleja un fallo en el
funcionamiento del mercado de trabajo que no se resuelve simple-
mente limitando la oferta del mismo. Desde esta perspectiva, el
empleo en una economia no viene en unidades limitadas y, por lo
tanto, no tiene sentido limitar la jornada para que aumente la can-
tidad de trabajadores empleados.

David Anisi abordé en distintos textos el papel de una posible
reduccién del tiempo de trabajo sobre el empleo y el desempleo?”.
El autor, como no podia ser de otra manera, veia con buenos ojos el
proceso histérico mediante el cual parte de las ganancias de pro-
ductividad se han ido absorbiendo via reduccién de la jornada de
trabajo. Sin embargo, descreia de una politica ad hoc a corto plazo
de reduccion del tiempo de trabajo como mecanismo de generaciéon de
empleo, y ello por dos razones de distinta indole. La primera, por
desconfiar del automatismo del efecto pseudomatematico que lleva
a muchos a deducir que menos horas de trabajo por trabajador
vayan ineludiblemente acompafadas de un mayor nimero de tra-
bajadores necesarios para producir la misma cantidad de output. La
experiencia nos dice que una parte importante de la reduccion de
jornada deriva en una ganancia en el nivel de esfuerzo, y por lo
tanto en la productividad, por lo que parte del efecto de creaciéon de
empleo se destruiria. En segundo lugar, dependiendo de la existen-
cia o no de compensacién salarial, esto es, de quién financie la
medida, se podrian producir efectos de pérdida de competitividad
o aumento de la tasa de actividad, por lo que, en este segundo caso,
podria haber mas empleo, pero también més desempleo. Por ulti-
mo, desde una perspectiva ideoldgica, Anisi sefialaba que “aunque
la reduccién de la jornada se tradujera en una sustancial creacién
de empleo, seria un empleo dirigido a proporcionar los bienes
individuales que el mercado provee. E insisto en que muchas cosas
creo que estan en juego con la visién mercadista de la economia”
(1995, p. 197). De alguna forma, Anisi consideraba que la ruptura
del pacto keynesiano dificilmente se podia corregir con actuacio-
nes puntuales y limitadas a uno u otro ambito de la economia, como
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bien pudiera ser la anteriormente citada de reduccion del tiempo
de trabajo en el corto plazo®!, abogando por una respuesta genéri-
ca, un pacto keynesiano redux.

Desde la ventaja que confiere el presente sabemos que ese
nuevo pacto no se materializo, la crisis que comenzé6 en 1973 se ha
hecho en cierto modo permanente e incluso ha llegado a agudizarse
en los afnos finales de la primera década del siglo XXI. En algun
momento durante los meses més duros de la presente crisis finan-
ciera parecia que la “segunda venida de Keynes” que se anunciaba
por todas partes podria alterar la correlacién de fuerzas intelectua-
lesy politicas existente, propiciando ese nuevo pacto. En el momen-
to en el que escribimos estas paginas la incégnita permanece.

Alo largo de sus trabajos David Anisi dejé numerosas pistas de
cuales deberian ser en su opinién las lineas maestras de ese hipo-
tético y necesario nuevo pacto keynesiano para el siglo XXI, adapta-
do a las nuevas realidades econémicas y sociales definidas por la
aceleracion del cambio técnico, la tan cacareada nueva economia,
y la no menos cacareada globalizacién. Tal y como resume en un
articulo publicado en la revista Ekonomiaz (1998), dicho consenso
se podria construir tentativamente a partir de: 1) el salario real
bruto crece segin se incrementa la productividad, lo que garantiza
el mantenimiento de la distribucién de la renta y el tipo de benefi-
cio —esto significa que el pacto no cuestiona la distribucién funcio-
nal (entre trabajo y capital) de la renta existente huyendo de la
redistribucion—; 2) el salario real neto —el que llevamos a casa, para
entendernos—, “lo que asegura el mantenimiento del nivel de vida
en cuanto a los objetos que habitualmente se compran en el merca-
do” (1995, p. 129)%? permaneceria congelado; 3) la diferencia entre
el salario real bruto y neto —esto es, la derivada del aumento de la
productividad— se recaudaria por el Estado y serviria para financiar
la produccién de bienes publicos, produciéndose una sustitucion
entre salarios “privados” y bienes piiblicos®® que seria una de las
piezas fundamentales de la propuesta y que, en su opinién, con-
tribuiria “mas al bienestar de los asalariados que el mero creci-
miento de sus salarios reales” (1998); 4) la produccion de tales
bienes publicos se realizaria por parte de la empresa privada, con
lo cual paralelamente se evitaria el conflicto publico-privado en
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la produccién de bienes y servicios que en su opinién habria debi-
litado el respaldo empresarial al Estado de bienestar en el viejo
pacto. En todo caso, su definicién, ambito de aplicacién y finan-
ciacién deberia seguir siendo tarea de las distintas organizacionesy
administraciones que conforman lo publico; se trataria asi de man-
tener la provision publica de tales bienes y servicios, pero no nece-
sariamente su produccién, con la intencién de facilitar con ello la
renovacion del pacto. En suma, “la propuesta supone la congela-
cion de los salarios reales disponibles tras los impuestos, que no de
los monetarios que crecerian en la misma proporcién en la que
lo hiciesen los precios, utilizando el incremento de la productivi-
dad técnica para la creaciéon de empleo en un sector especifico”,
sector que, por otro lado, estaria protegido de la competencia
internacional asociada a la globalizacién al producir bienes no
comerciables.

A pesar de que la tltima gran crisis financiera mundial 2007-
20107 ha puesto de manifiesto, como no lo hacia desde la Gran
Depresion, tanto la naturaleza fundamentalmente inestable del
capitalismo como el insustituible papel del Estado de bienestar a la
hora de corregir y minorar los efectos mas dolorosos de esa inesta-
bilidad, no parece que el debate econémico se haya dirigido hacia el
andlisis de las nuevas formas de colaboracién entre los agentes
sociales y el Estado que faciliten la renovacién del pacto keynesia-
no, con los aditamentos y transformaciones que sean necesarios,
que tan buenos efectos tuvo sobre el crecimiento y el bienestar de
los paises que lo “suscribieron”. Ello es asi porque para que un
pacto sea viable no sélo hace falta que lo sean sus fundamentos,
sino que también es necesario que se dé la correlacion de fuerzas
adecuada que haga que nadie, ningtn agente econémico, tenga mas
que ganar fuera que dentro del pacto. Eso significa que, en ultima
instancia, el elemento determinante de que al final triunfe una u
otra forma de capitalismo, mis y menos compasivo, mas o menos
competitivo, depende de algo, cual es el poder, escasamente trata-
do desde la 6rbita de la Economia.

De manera algo inusual para un economista, poco acostumbrado
a tratar con el poder, salvo en la forma, minoritaria y anormal —tal es
asi que se considera como una imperfeccion— del poder de mercado
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vinculado a la teorias del oligopolio y del monopolio, la constatacion
del papel del poder en el funcionamiento de las relaciones econémi-
cas llevard a que David Anisi se embarque en un nuevo recorrido inte-
lectual y analitico en un campo en el que, como él mismo reconoce, se
adentrara de la mano de dos economistas de la talla de John K. Gal-
braith, a quien Anisi dedicara el libro en el que analiza el poder desde
una perspectiva econémica, y Kenneth Boulding®*.

Jerarquia, mercado y valores. Una reflewion econémica sobre el
poder, publicado en Alianza Editorial en 1992, empieza con una
reflexion sobre la ubicuidad del poder. En las palabras del autor:
“Vivimos rodeados de poderes. A veces los sentimos sobre nosotros
mismos u observamos cémo se aplican sobre los otros. También los
ejercemos” (p. 11). Poder que se ejerce de distintas maneras y que
responde a distintas causas, pero que en todos los casos, desde la
perspectiva del autor, se refleja en la capacidad de los ejercientes
del poder de disponer directa o indirectamente del tiempo de
aquellos sobre los que se ejerce éste. Desde esta perspectiva, el
poder se podria medir como el “ntimero de horas de tiempo de los
otros dedicadas a cumplir los deseos de un individuo. De esta forma
la capacidad abstracta de movilizar a los otros se perfila como la
capacidad concreta de usar el tiempo de los demas para los propios
fines” (pp. 13-14).

A nadie se le ocultara que esta forma de concebir el poder
engarza con Karl Marx y su teoria de la explotacién. Sibien, en tanto
que Marx se centra en el analisis de las relaciones de poder dentro
del proceso de produccién, el objetivo de Anisi es sentar las bases
para su generalizacién a otros ambitos de las relaciones e institu-
ciones sociales. Para David, los individuos pueden dar su tiempo a
otros por distintas motivaciones —razén por la que un individuo
acepta someterse a un espacio de poder—y para cumplir diferentes
finalidades (actividad de la propia organizacién). Pueden darlo
cumpliendo 6rdenes, pueden otorgarlo a cambio de algun tipo de
remuneracion o trueque, o pueden ofrecerlo porque estan conven-
cidos o persuadidos de que ello es lo mejor que pueden hacer, lo
que hay que hacer.

Como economista, David no puede dejar de identificar estas
tres formas de ejercicio del poder con las tradicionales tres formas
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de resolver el triple problema econémico (qué producir, c6mo pro-
ducirlo y para quién producirlo): jerarquia (ordenoy mando), mer-
cado (compro y vendo) y valores (convenzo y persuado).

Las instituciones sociales se pueden entender como construc-
ciones que tienen la finalidad de organizar el tiempo de las personas
que las integran. Cada una de ellas utiliza una combinacién de los
tres sistemas de ordenacién posibles: jerarquia, mercado y valores.
Lo que distingue a unas de otras es el grado en el que se utilizan las
distintas formas de ejercicio del poder. Por ejemplo, en el ejército
prima el sistema jerarquico basado en las 6rdenes; si bien es funda-
mental para su efectividad el convencimiento (“patriotismo”) de la
clase de tropa, del mismo modo tampoco le viene mal para su moti-
vaci6n a los efectos de alcanzar sus objetivos contar con algun siste-
ma de incentivo monetario, ya sea la soldada o el saqueo’®. En la
familia, por el contrario, el sistema basico de control y organizacién
se basa en la persuasién, asociada al hecho de compartir una base
genética y un conjunto de valores comunes centrados en el altruis-
mo, la solidaridad, el respeto y carifio mutuo, etc. Por tltimo, podria
pensarse que la empresa es la institucién caracteristica del uso del
intercambio, del mercado, como forma de motivacion. Sin embargo,
eso, que es valido como relato de las relaciones de la empresa con
otras o con los consumidores, no lo es, como sefialaba Ronal Coase
en su seminal articulo “La naturaleza econémica de la empresa”3®,
como relato de su funcionamiento interno, ya que internamente la
empresa utiliza la jerarquia, la planificacién y el convencimiento
como elemento central de ejercicio del poder. Obviamente, la moti-
vaciéon material es el vinculo dominante de la relacién entre la
empresa y sus trabajadores, pero, y este pero es muy importante, una
vez que el trabajador traspasa las puertas de la empresa, el vinculo
dominante pasa a ser la jerarquia, reflejada en las 6rdenes e instruc-
ciones que recibe en su trabajo diario.

Sin lugar a dudas, este libro marca un antes y un después en la
reflexién intelectual del autor y en su concepcién del mundo y de
la teoria econémica. Constituye su obra basica como economista poli-
tico y pasa a informar sus sucesivas excursiones en cualesquiera
campos de la economia que realice en el futuro. Tras ella, Anisi deja
de ser un economista para convertirse un economista politico.
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Jerarquia, mercado y valores es una especie de plano, de mecano
general conceptual que pretende proporcionar el instrumental
analitico necesario para entender cualquier sociedad histérica.
Por ejemplo, una economia de mercado, tal y como la conciben los

economistas teéricos>’

, no es sino una “sociedad” en la que todas
las instituciones utilizan el mercado-intercambio como sistema
de ejercicio del poder, de forma extensivay tnica, y donde la fina-
lidad de los que se dedican a la produccién es maximizar benefi-
cios. Sin embargo, no ha habido ni habrd ninguna sociedad de
mercado que sea una economia de mercado en esos términos. El
esquema del libro de Anisi ofrece un método para entender la
riqueza institucional de estas sociedades y el cambiante papel que
tienen en ellas los distintos sistemas de ejercicio de poder. Renie-
ga aside la extensién de las herramientas y de lalégica del mer-
cado a otros dmbitos sociales, como hace la llamada Economia
politica moderna.

Para terminar, hay que seflalar que en cierto sentido Jerarquia,
mercado y valores es una obra abierta e inconclusa, como quiza
refleja, cual si de un acto fallido se tratara, la ausencia de conclu-
siones en el libro, que finaliza de una forma un tanto abrupta.
Leyéndola uno se queda seducido por la sagacidad del autor
ylariqueza del esquema analitico que propone, pero, al margen de la
multitud de ejemplos cotidianos que ofrece el texto, se echa de
menos que el autor ponga en marcha el mecanismo desplegado en
el mismo, para entender, puesto que de una teoria general se trata,
qué explicaciones y qué predicciones se derivan de ella. Cierto que
David exploré este analisis en su segundo ejercicio de oposiciones
a catedra enla Universidad de Salamanca, cuando con la ayuda de la
matematica de la Teoria del Caos construyé un modelo de sociedad
economica donde se simulaban los mecanismos de uso del poder
que habia explorado en Jerarquia, mercado y valores. En ello mostré
una vez mas su originalidad, pues llegé de forma autodidacta a ese
tipo de modelizaciones, desconocidas en la Espafia de la época, y
que ahora se han convertido en uno de los campos punteros en
investigacién social en lo que se conoce como artificial societies>?,
linea de investigacién desarrollada en la actualidad en el Instituto
de Santa Fe (http://www.santafe.edu/).
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DAVID ANIST COMO ECONOMISTA MORAL

No es una coincidencia que los tres libros de mayor repercusién
publica de David Anisi, Trabajar con red (1989), Jerarquia, mercado y
valores (1992) y Creadores de escasez (1995), se publicaran por la
prestigiosa Alianza Editorial “fuera de coleccion”. No sabemos si
con buen o mal criterio, pero los editores consideraron que habia
algo en estos libros que los hacian especiales, que no encajaban con
otros libros de la editorial, ya fueran especializados o de divulga-
cién, de economia, de sociologia o de pensamiento. Tanto su forma,
como su contenido y sus propuestas son claramente panfletos
morales, panfletos en el mejor y clsico sentido de la expresién??,
el que informaba los escritos de los “economistas” morales de los
siglos XVII y XVIII. No es de extrafiar asi que la recepcién académi-
ca de estos libros fuera tibia en el mejor de los casos. Los dos afios
que transcurren desde la publicacién de Tiempo y técnica en 1987,
un libro esencialmente académico, hasta la publicacién de Trabajar
con red en 1989 reflejan una transformacién en los objetivos,
medios, formas y perspectivas del autor. No es que no siguiera,
como se ha visto con anterioridad, dedicando parte de su tiempo a
la academia y sus preocupaciones, pero no cabe duda de que cada
vez se encontraba mas alejado de ella; paradéjicamente, ello se pro-
duce en las fechas en las que alcanzaba la condicién de catedratico
en la Universidad de Salamanca y, por lo tanto, su consagraciéon
como académico. Este nuevo enfoque se mantendria y reforzaria
hasta su prematura muerte.

Ciertamente, en otras ocasiones a lo largo de su vida como
escritor-economista David Anisi habia hecho uso de las parabolas
para trasmitir ideas y razonamientos econémicos. Un buen ejemplo
de ello son los articulos que entre 1989 y 1990 publicé en La Gaceta
de los Negocios, algunos de los cuales se reproducen en este volumen.
En todo caso, lo que en este momento nos interesa resaltar es que la
deriva hacia esta forma de expresion y transmision de ideas se ace-
lera con el paso del tiempo, rompiendo las separaciones de antaiio
y apareciendo de forma mas o menos explicita incluso en sus trabajos
de corte mas académico. Este cambio se observa tanto en los conte-
nidos como en las formas. Empezando por estas tltimas, frente a los
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escritos académicos caracterizados por su tono mesurado, sus des-
cripciones objetivas y su apelacién a la racionalidad, en su faceta de
economista moral David Anisi gusta, desde la pasion, de hacer com-
prender sus argumentos apelando a la sensibilidad y los sentimien-
tos del lector, buscando su identificacién con él desde una vertiente
mas emotiva que racional, pretendiendo que el lector reflexione o
contemple el mundo desde su subjetividad, entendiéndolo, eso si,
gracias a los instrumentos y argumentos que el autor le proporciona.
A este respecto es paradigmatico el Gltimo de sus libros publicados:
Cuentos econémicos (editado en 2005 por la Universidad de Salaman-
ca), donde apuesta decididamente por un método de expresion en
forma de breves ap6logos, donde recrear libérrimamente algunos de
los mas afamados cuentos de Perrault, Andersen y otros, para trans-
mitir las piezas més relevantes de su ideologia y perspectiva econé-
mica, paradéjicamente, con toda la crueldad de la que a menudo
hacen gala los cuentos. Como setiala en el prologo del libro: “En estos
dias en que tanto proliferan los malos cuentistas, nos cabe la afortu-
nada posibilidad de volver alos buenos clasicos e inspirarnos en ellos
para relatar de forma peculiar los sucesos de nuestro mundo”.

Sélo cabe especular sobre por qué David Anisi se decant6 cre-
cientemente por esta forma expositiva, con las limitaciones con-
ceptuales que ello implica —recordemos que esta via apologética
elude el racionamiento deductivo, no exige complejas argumenta-
ciones, las cuales se sustituyen por imagenes y sensaciones, favore-
ciendo al sentimiento sobre la razon—. Una primera explicacién es
el gusto personal que todos quienes le conocieron saben tenia por
esta forma de relatar, y que hacia de él un excelente narrador de
historias. Pero hay algo mas y mas profundo que explica ese cam-
bio, ya que el gusto por lo narrativo siempre estuvo en él presente.
La razén que aqui apuntamos estd vinculada a su desarrollo intelec-
tual y a su historia personal.

David no era un intelectual encerrado en una torre de marfil.
Por el contrario, siempre tuvo presente la recomendacién implici-
ta en laundécima tesis sobre Feuerbach de uno de sus viejos maes-
tros, Karl Marx: no bastaba con interpretar el mundo, era necesario
transformarlo. Para un trabajador intelectual, transformar el mundo
va asociado a convencer a otros de que se pongan a esa tarea, para
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motivarles. Siguiendo su propio esquema del poder, en este caso
el poder para transformar el mundo de las relaciones sociales, de
los tres caminos posibles de motivacion: el mercado, la jerarquia
y los valores, el primero de ellos era obviamente absurdo, ;cémo
comprar voluntades para que se alejen de un mundo crecientemen-
te dominado por las relaciones de compra-venta? El mundo de la
jerarquia estaba relativamente abierto y David Anisi lo transité en
su vida académica con sus publicaciones y sus incursiones en el
campo de las propuestas de politica econémica, como se ha seilala-
do en el bloque anterior, aunque ciertamente su posicién marginal
dentro de la academia le restaba posibilidades de accién por este
camino. En pocas palabras, se puede decir que David Anisi tenia
muchos seguidores, pero no cre6 una escuela desde la que poder
ejercer ese poder. Quedaba, por lo tanto, una tercera via que, a
mayores, era muy gratificante para él en la medida que le daba un
contacto personal y directo, sin intermediarios, con las gentes*’.
Nos referimos a los valores, la capacidad de convencer y sumar
voluntades a un objetivo comtn. Para ello era necesario utilizar un
lenguaje y unas formas de expresién a un nivel que pudiera ser
entendido y asimilado por cuanta mas gente mejor. Ello explica que
en sus Gltimos aftos menudearan sus apariciones en radio, confe-
rencias, colaboraciones en prensa local y en el mundo del ciberes-
pacio. En este ultimo dmbito destacan las conocidas como
“homilias de los lunes”, que, como su propio nombre indica, eran
prédicas que cada lunes “colgaba” en su pagina web*!.

A quienes de salida adopten una actitud despectiva ante esta
forma de ser economistay hacer economia hay que recordarles que,
como bien sefal6 el nobel de Economia George |J. Stigler (1911-
1991), en su articulo "El economista como predicador™?, los eco-
nomistas, en el fondo, tienen mucho de predicadores*3.

Tras esta interpretaciéon del cambio experimentado en su
forma de expresién y comunicacién queda abordar cémo ha cam-
biado el fondo, si es que lo ha hecho. Pues bien, en su faceta como
economista moral, David no deja, como era de esperar, las preocu-
paciones que como economista académico y politico habian infor-
mado toda su trayectoria. El problema del desempleo y la
desigualdad seguirdn apareciendo repetidamente también en esta
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su ultima fase creativa. Pero como economista moral aparecen nue-
vos contenidos, desde laimportancia del respeto, las preocupaciones
ecolégicas, la visioén social de la vejez, la manipulacién de gustos, la
desinformacién, el olvido de lo colectivo sometido por lo privado y
también por lo publico-estatal, los contenidos que puede adoptar la
libertad, etc. Un complejo temético que esconde, sin embargo, un
hilo conductor que informa cada una de las tomas de posicién en cada
uno de los temas tratados: la recuperacién de las relaciones indivi-
duales de comunidad (a la Marglin**) sin la subordinacién ni a las
relaciones de mercado ni a las relaciones intermediadas por las rela-
ciones publicas estatales-administrativas como medio idéneo para
que, superando en positivo el Estado de bienestar, se alcanzaran las
condiciones que posibilitaran estar bien, la felicidad. En este sentido
la Economia moral supone unaliberacién a las rigidas delimitaciones
metodolégicas que impone la ciencia econémica. Sin lugar a dudas,
por ello mismo, David Anisi, en los afios que vivié en el siglo XXI,
acabo siendo un economista moral del siglo XVII.

UNA CODA FINAL: DAVID ANISI COMO DOCENTE

Siendo este libro una antologia de las obras de David Anisi, no era
sino natural que en su introduccién nos centrdramos en la obra
escrita del autor. Ello, sin embargo, no debe ocultar que David fue
siempre y ante todo un docente; un excelente docente, como saben
muy bien no sélo sus alumnos de la Universidad Auténoma de
Madrid (1973-1991) y de la Universidad de Salamanca (1991-
2008), universidades entre las que practicamente a medias repar-
tiria su docencia, sino también sus seguidores dentro y fuera de la
profesién y hasta sus detractores.

Cuando ya sabia de su préximo, anticipado e inevitable final,
David Anisi coment6 medio en broma, medio en serio que al final se
iba a librar de Bolonia. Esa reforma que tanto hubiera chocado con
sumeétodo y forma de impartir la docencia. Y ello no por el fondo, ya
que sus clases siempre fueron participativas, plagadas de referen-
cias cruzadas, respaldadas de lecturas, basadas en la generacion de
interés. Pero, eso si, siempre desde una posicién ajena al coleguismo
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y al clientelismo —la consideracién del alumno como cliente, como
si estuviera comprando carne picada en una salchicheria, que poco a
poco se aduefia de nuestras universidades—.

David no vendia conocimientos. A la manera socratica David
estimulaba la asimilacién de conocimientos provocando a los estu-
diantes, obligdndolos a que despertasen de la modorra dominante.
Quienes esto escribimos recordamos cémo a veces volvia indigna-
do de alguna clase comentandonos que los habia puesto de vueltay
media —a sus alumnos— para al poco rato ver cémo lentamente lle-
gaban muchos de ellos al despacho a disculparse por su apatia, a
justificarse por su distancia.

Rigor, pero también cercania; exigencia, pero también com-
plicidad, como lo demuestra su clara, ilusionada y activa implica-
cién en larecién creada Facultad de Economiay Empresa, incluyendo
sus aspectos mas ladicos. Qué mejor ejemplo de esta complicidad
que su participacién, disfrazado de juglar-coplero ciego de la Espa-
na de picaros y romanceros, en una de las fiestas de la Facultad, su
Facultad, de Salamanca.

A aquellos que quieran acercarse, aunque sea por mediacién
del papel escrito —o el hipertexto—, a la forma de narrar Economia
de David les recomendamos el texto que, con el titulo “Economia: la
pretensién de una ciencia”, ley6 en la leccion inaugural del curso
2006-2007 en el Paraninfo de la Universidad de Salamanca. Un
texto éste que esperamos sirva, siquiera parcialmente, para trans-
mitir esa vivenciay esa visién tan personal de David de la Economia
y su docencia, en estos tiempos de mudanza.

NOTAS

1. Esta critica nos recuerda las palabras del conocido escritor y columnista esta-
dounidense Robert Kuttner, recogidas en el también conocido libro de Arjo
Klamer y David Colander: The Making of an Economist (Westview Press, Boul-
der, 1990), al sefialar: “Los Departamentos de Economia estan licenciando a
una generacion de idiot savants, brillantes en esotéricas matematicas y sin
embargo inocentes en lo que se refiere a la vida econémica real”.

2. Si bien, hay que senalar que lo usara, en su ensayo Occasional Discourse on the
Negro Question, para referirse a la defensa de la esclavitud (Carlyle, 1850).

3. Véase, por ejemplo, Bruno Frey y Katjia Rost: “"Do rankings reflect research
quality?”, Journal of Applied Economics, vol. 13, n° 1, 2010, pp. 1-38.
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4.

10.

11.

12.

Recordamos aqui la idea de "dinero grande, dinero pequefio” que aparece en
la pelicula América, América (1963) del realizador Elia Kazan, basada en una
novela autobiogréfica del mismo autor.

. Por supuesto, el grado de importancia de las relaciones mercantiles y comer-

ciales fue creciendo paulatinamente y aceleradamente a los largo del periodo
que va desde el siglo XII hasta el XVIII. William J. Bernstein, en Un intercambio
espléndido (Ariel, Barcelona, 2010), ofrece una asequible y excelente panora-
mica de este proceso de mercantilizacién de la vida econémica.

. Edward Palmer Thompson: “La ‘economia moral’ de la multitud en la Inglate-

rra del siglo XVIII”, Tradicidn, revuelta y conciencia de clase. Estudios sobre la cri-
sis de la sociedad preindustrial, Barcelona, Critica.

. Una elaboracién moderna de esta perspectiva se puede encontrar en Stephen

Marglin: The Dismal Science. How Thinking Like an Economist Undermines Com-
munity, Harvard, Gambridge, 2009.

. Nadie podria acusar a los grandes economistas de la época clasica como Smith,

David Ricardo, Thomas R. Malthus, James Mill, John Stuart Mill y otros, asi
como los que le sucedieron a finales del siglo XIX, como William S. Jevons, Karl
Menger, Leon Walras, Francis Y. Edgeworth, Alfred Marshall o Wilfredo Pareto,
de ser inmorales o no comportarse con arreglo a criterios éticos estrictos y exi-
gentes. La defensa por parte de estos autores de la libertad econémica indivi-
dualy delapersecucién del propio interés, que aconsejaban como regla general,
hay que entenderlas precisamente en ese contexto, el de unos individuos que
—presumian— serian como ellos, de tal forma que su comportamiento se aten-
dria alas reglas de la mayor exigencia ética, tal y como ellos mismos las seguian.
Como una vez sefalara Tibor Scitovsky: “El hombre econémico, cuyo compor-
tamiento analizaron los economistas britdnicos, no era, como los criticos pen-
saban, un bruto sin principios; por el contrario, ellos lo modelizaron a su
imagen y a la de sus amigos, a la imagen, pues, de un perfecto gentleman inglés
de un honor irreprochable que siempre perseguiria su propio interés dentro de
los limites de la decenciay el decoro” (The Economist, 139, 1991).

. Frente a los economistas politicos que tienen consciencia de ser economis-

tas —ya para los fisiécratas franceses se habla dela "secta” de los economistas—
y escriben libros estructurados ala manera de tratados, los economistas mora-
les son un grupo inconexo que usan de optsculos y panfletos para transmitir sus
ideas.

The Passions and the Interests: Political Arguments for Capitalism before Its
Triumph, Princeton University Press, Princeton, 1977. En este libro se descri-
be magistralmente la sorpresa que supuso el descubrimiento de que las nor-
mas reguladoras a partir de la moral no eran necesarias, sino que podrian ser
contraproducentes para el desenvolvimiento harménico de las sociedades
conforme se implantaba en mayor grado la economia de mercado.

Ha de sefialarse encarecidamente que aqui no se esta presentando més que un
bosquejo en cierta medida caricaturesco de lo que realmente es una posicién
que es muchisimo més matizada. Y esto para todos los autores. Y quizas, esto
haya de decirse respecto a Adam Smith mas que para ninguno, pues junto con
el sambenito de ser el padre intelectual de la Economia se le asocia con la
defensa de la persecucion egoista y desenfrenada de los propios intereses en el
seno del capitalismo mas duro y descarnado. Pues bien, ese mismo Adam
Smith es autor de una pieza basica de la reflexion ética, la Teoria de los senti-
mientos morales, en la que defiende la existencia de una simpatia innata de los
seres humanos, los unos respecto a los otros.

Si bien, al asi proceder no sigue sino los planteamientos metodolégicos de
John Neville Keynes, y lo hace de una manera nada radical, pues Marshall, a
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diferencia de sus continuadores, siempre sostuvo —como los viejos economis-
tas politicos— la necesidad de insertar la teoria econémica en la politica prac-
tica.

Tan es asi que, enla actualidad, el término de Economia politica tiene una cier-
ta connotacién de “secta” parala mayoria de economistas. Y, ciertamente, hoy
es utilizado preferentemente por economistas radicales (neorricardianos y
marxistas), aunque también se ha hablado de Economia politica en algunos
ambitos de la llamada Economia del Desarrollo y del estudio de las relaciones
internacionales. Recientemente, sin embargo, ha aparecido una escuela que
acepta definirse asi y comparte denominacién con esos economistas, aunque
no sus intenciones, y que se centra en el analisis del comportamiento politico
con las herramientas tradicionales de los economistas neoclasicos: comporta-
miento racional y maximizacién de la utilidad de los agentes.

En presencia de externalidades, bienes publicos, asimetrias de informacién y
rendimientos crecientes a escala.

Las tinicas intervenciones aceptables de tipo activo serian las que tuviesen por
objetivo producir los bienes que por sus caracteristicas los mercados no pue-
den producir: los bienes publicos; el resto serian de tipo “pasivo” dirigido a
“crear” mercados —por ejemplo, los mercados de permisos de contamina-
cién—, hacerlos mas competitivos, o aumentar su eficiencia —mediante siste-
mas de impuestos y subsidios para afrontar las externalidades o facilitando la
produccién y diseminacién de informacion—.

Véase “Neoclasica, economia”, en E. Esteve y R. Mufioz de Bustillo: Conceptos
de Economia, Alianza Editorial, Madrid, 2005 (disponible online en
http://web.usal.es/~bustillo/Versionweb3.pdf).

No hay que confundir a los economistas de la escuela postkeynesiana con los
llamados neokeynesianos, que se han centrado en el analisis de las rigideces de
los mercados, tanto en salarios como en precios, como forma de profundizar la
conexién macro-micro. Realmente, estos economistas neokeynesianos repre-
sentan una nueva versién de la SNK, sé6lo que ahora las rigideces e ineficien-
cias que justifican los problemas agregados tienen un origen distinto: la
existencia de ineludibles costes de transaccion, asi como las asimetrias e inefi-
ciencias en la produccién y distribucién de la informacién que dan origen a la
existencia de multiples equilibrios.

Véase "Postkeynesiana, economia”, en E. Esteve y R. Mufioz de Bustillo: Con-
ceptos de Economia, Alianza Editorial, Madrid, 2005 (disponible online en
http://web.usal.es/~bustillo/Versionweb3.pdf).

No es posible minusvalorar el cambio que se desarrolla en estos afios en la
Economia y en la forma de entender el mercado. La existencia de una herra-
mienta y un lenguaje compartido de analisis, unas “buenas formas” de debate
académico, un sentido de “comunidad”, en definitiva, desaparece y la acade-
mia se transforma en un espacio donde el keynesianismo esta practicamente
proscrito. En estos tiempos que vivimos en la actualidad, donde cada dia se
descubre a un “nuevo nacido en Keynes”, es dificil creer que, hace tres déca-
das, la vision keynesiana habia convertido a los economistas keynesianos en
una curiosidad cientifica, un anacronismo social y poco menos que una bouta-
de; en definitiva, una especie a extinguir.

Agradecemos a Luis Maria Bilbao Bilbao que nos haya proporcionado este
documento, ya apergaminado por el paso del tiempo, pero todavia ttil para el
mejor conocimiento de la evolucién intelectual y posicionamiento tedrico de
David Anisi.

En la segunda y posteriores ediciones, el libro cambiaria su subtitulo por el
mas adecuado de Una interpretacion de la macroeconomia.
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23.

24.
25.

26.

27.

28.

29.
3o.

31.

32.
33.

34.

35.

Existen incontables chistes que hacen referencia a esta facilidad de los econo-
mistas para decir solemnemente cosas diametralmente opuestas, como dice
uno de ellos: “La Economia es el inico campo en el que dos personas pueden
obtener el Premio Nobel por decir uno exactamente lo contrario del otro”.

No delos antiguos como el de W. Branson o el de G. Ackley. Tradicién enla que
se situaria asi el texto de David Anisi (William H. Branson: Teoria y Politica
Macroeconomica, Fondo de Cultura Econémica, México D.F., 1979; Garner
Ackley: Macroeconomia: Teoria y politica, UTEHA, México, D.F., 1965).

Nos referimos al tiempo que cada uno tiene cada dia, 24 horas, no al tiempo
total de vida, que, obviamente, es distinto entre las personas.

Las reflexiones de David sobre el estatus metodolégico de la Economia apare-
cen expresadas in extenso en la leccién inaugural que tuvo ocasion de pronun-
ciar en la inauguracién del curso académico 2006-2007 en la Universidad de
Salamanca: “Economia: la pretension de una ciencia” (el texto esta disponible
en el numero 1 de la Revista de Economia Critica, de acceso libre en http://revis-
taeconomiacritica.org/sites/default/files/revistas/n7/9_economia La_preten-
sion_de_una_ciencia.pdf).

“La posibilidad actual de un nuevo pacto keynesiano”, en Rafael Mufioz de
Bustillo (ed.): Crisis y futuro del Estado de bienestar, Alianza Editorial, Madrid,
1989, pp- 241-272.

Poniendo en peligro al tipo de beneficio, lo que a su vez repercutiria en una
caida de la inversién y mayores necesidades de gasto publico para el manteni-
miento del pleno empleo.

Michal Kalecki: “Political Aspects of Full Unemployment”, Political Quarterly,
vol. 14, 1943.

“Pleno empleo: el nicleo del Estado de bienestar”, Ekonomiaz, n® 42,1998, pp.
10-31.

Nos referimos a "El reparto del trabajo™, publicado por ICE en 1996, recogido
en este volumen, y a "La reduccién de la jornada de trabajo: una evaluacién
teérica”, publicado por la Federacién de Cajas de Ahorros Vasco-Navarras en
1998.

La situacién cambiaria en una visién a largo plazo: "No es que desdefie la
reduccién de la jornada de trabajo como un objetivo a lograr en el largo plazo,
pero ese tema tendra que ser necesariamente debatido en el seno de la Comu-
nidad Europea hasta conseguir un acuerdo que pueda aplicarse de forma gene-
ral al conjunto de los paises miembros, y eso puede tardar bastantes afios”
(1995, p-137).

Creadores de escasez, Alianza Editorial, Madrid, 1995.

“La parte del salario canalizada mediante los impuestos [...] asegurard un
mayor nivel de vida, o tal vez mejor dicho, una progresiva mejora en la calidad
de vida: transportes ptblicos cuidados, guarderias infantiles gratuitas y bien
dotadas, atencién domiciliaria a ancianos o discapacitados, parques y jardines
atendidos y vigilados, mantenimiento del patrimonio artistico y facilidades en
cuanto a su acceso, limpieza y adecuacion de costas y rios, peatonalizacién de
los centros histéricos, vigilancia sobre la emision de substancias contaminan-
tes o ruidos..., todo lo que aumenta, en fin, nuestra calidad de vida y refuerza
nuestro derecho a la apacibilidad y ala relacién humana y que no puede conse-
guirse en el mercado” (1995, p- 129).

Nos referimos a la Anatomia del poder, de John K. Galbraith, publicado en
Espana por la editorial Ariel en 1983, y a Las tres caras del poder, de Kenneth E.
Boulding, Ediciones Paidés, 1993.

En los ejércitos modernos se puede observar un cambio de la motivacién cen-
trada en los valores a la motivacién de tipo material, basada en la paga. Ello es
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36.
. Nos referimos a los teéricos del equilibrio general competitivo.

38.

40.

41.
42-

44
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especialmente cierto en lo que se refiere al creciente uso de “contratistas civi-
les™ que caracteriza las guerras posmodernistas del siglo XXI.
“The Nature of the Firm”, Economica, vol. 4, n° 16, 1937, pp. 386-4.05.

Véase, por ejemplo, . M. Epstein y R. Axtell: Growing Artificial Society: Social
Science from the Bottom Up, The Brookings Institution Press y MIT Press, Wa-
shington D.C., 1996.

. No en vano, uno de sus libros, Trabajar con red, lleva como subtitulo Un panfle-

to sobre la crisis. Dice David Anisi en su prélogo: “Me he preguntado durante
diez afios qué era eso de la crisis [...] Aqui estd el resultado. Es posible que
alguien, benevolente, lo califique de ensayo. Yo prefiero, con toda dignidad,
denominarlo panfleto”.

David suscribia enteramente la opinién de que la Economia en sus pretensio-
nes de ciencia habia incurrido en un proceso que podemos llamar de babeliza-
cion en el sentido de que sus construcciones ocultaban mas que revelaban.
Anisi habria suscrito enteramente o con gusto aquella regla metodoldgica del
Memorial Nobel de Economia Paul Samuelson, al sefialar que no era economia
aquello que no se podia explicar a tu portera.

Véase http://web.usal.es/~anisi/Fin%2o0de%z20Semana.htm

The Economist as Preacher, and Other Essays, University of Chicago Press, Chica-
g0, 1982. Existe traduccion al castellano en Orbis.

. Senalemos a modo de ejemplo que dos de los tltimos y mas reputados premios

Nobel de Economia, Paul Krugman y George Stiglitz, han recorrido un camino
similar al abandonar practicamente la exposicién académica y dedicar sus
esfuerzos al convencimiento y al activismo utilizando vias mas populares de
comunicacién. Es de resaltar que tal cambio les ha supuesto pasar de miem-
bros muy respetados del establishment académico a ser despreciados por él
mismo. jCuriosa forma esta de discriminacién intelectual!

Stephen A. Marglin (2008), op cit.
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